
 

  

钢琴销售顾问 

Piano Sales Consultant 

 

岗位职责：  

1. 通过销售钢琴来完成个人销售目标；  

2. 完成销售任务，争取更好的销售排名；  

3. 使用公司提供的 CRM 系统输入客户信息并跟进客户，维护客户关系； 

4. 汇报真实的销售数据，并采取后续行动提高销售业绩；  

5. 积极参与并组织店铺市场活动；  

6. 密切协调及配合其他职能工作人员，保证店铺顺利运营。  

 

任职要求：  

1. 本科学历，音乐、市场营销或管理等相关专业优先；0-2 年工作经

验  

2. 会弹钢琴  

3. 喜欢销售，具有良好的沟通协调能力  

4. 性格外向，充满热情，诚实守信  

5. 成就感驱动，结果导向，具有敏锐的商业眼光及头脑，目标感强烈  

6. 具有竞争意识，积极进取  

7. 工作认真，吃苦耐劳，责任心强  

 

招聘人数及未来发展：  

 

施坦威在北京及上海共有 3 个直营门店，每个门店招聘 2-3 位优秀的年轻人，接

受门店店长及施坦威总部的培训，成为一名合格的钢琴销售顾问。根据公司的发

展扩张，结合员工的个人能力和意愿，销售顾问有机会进一步成为资深销售顾问，

或参与门店运营管理等其它工作。 

 

在施坦威公司工作，每天百万钢琴的音色环绕，每周举行不同的音乐活动，更有

机会接触众多国内外著名的施坦威艺术家。 

 

薪资结构：底薪+销售佣金，上不封顶 

 



 

  

 

工作地点：  

 

 施坦威之家上海（上海市黄浦区淮海中路 158 号） 

 

 施坦威之家北京（北京市东城区金宝街 82 号） 

 

 



 

  

 施坦威顺义旗舰店（北京顺义区中粮祥云小镇安泰大街 13 号） 

 
 

联系方式： 

 

有意者请将简历（标题：XX 大学-姓名-上海/北京-销售顾问 2020）同时发送至

如下两个邮箱： 

saphr@steinway.com.cn   

cindyliang@steinway.com.cn 
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